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pazarlamasyon

onrasinda Markalar Nas

\VIN



Makale
5.000

TUrkiye'nin En BuyUk Pazarlama
lletisimi ve Trend Kaynagi

A AN Turkiye'nin En

AV4 Y Degerli Konferans
2011 yilindan beri teknoloji, dijital ve pazarlamaiiletisimi LJ -
alanlarinda Turkiye'nin en cok okunan ve izlenen igeriklerini

uretiyoruz. Tekil Ziyaretci Sayisi

500.000

Farkh Platformlarin Kaldirag Etkisi

Sayfa GorUntileme

Pazarlamasyon Marketing Meetup 1.000.000

Dijital nesle sundugu kaliteli icerikler Teknoloji, pazarlama, IT ve dijital

sayesinde sektorin en ¢ok okunan dUnyay: bir araya getiren, kliselesmis

online kaynagi olan Pazarlamasyon, konular yerine is zekasina, analitige ve ST, .

pazarlamanin tim bilesenleri, is entelektiellige odaklanan yeni nesil bir Sosyal Medya Taklpg|5|

dinyasi ve dijital donUsUm konularinda bulusma serisidir. _ 70.000

6zgUn ve fayda odakli icerikler sunuyor. *_ " ) - .

Push Notification Uyesi

. 20.000

Pazarlamasyon Akademi MarTech Awards

Yeniliklere ayak uydurmanizi, Turkiye'de-ilk defa, teknolojiyi

karmasik durumlari yonetmenizi, pazarlamaya en yaratici ve verimli E Bulten UyeS|

elestirel dusUnmenizi ve trendleri sekilde uyarlayan markalari MarTech
yakalamanizi sagliyoruz. Awards ile 6dUllendiriyoruz. 40.000




CONNECT DISCOVER LEARN

Marketing Meetup Pazarlamasyon Pazarlamasyon Akademi



Gelecek, eski kurallara meydan
okuyan, fikirlerin ve aglarin gucunu
benimseyen cesur insanlarin
gelismesiyle sekilleniyor.

EGITIMLERIMIZ

Endustri 4.0 devrimi ile gelismeye baslayan yeni
akimla birlikte tUm dinyada is yapma yontemleri
degismeye devam ediyor.

Teknolojiye, trendlere uyum saglamanin ve bunu bir
sirket kultura haline getirebilmenin yolu bir konuda
uzmanlasmaktan degil, distincede “hibrit” olmaktan;
yani disiplinler arasi yeteneklere sahip olmak ve
bunlari hayata gegirebilmekten gegiyor.

Hibrit dUstnen kisi farkliliklari bir araya getirir,
analitik ile deneyimi birlestirerek birden fazla alanda
rol alir ve ig hayatinda multidisipliner ¢aligabilir.

Bizler sektor icin egditim, icerik ve etkinlik tUreterek
(kdrasyon) hibrit anlayisimizi ortaya koyuyoruz. Bu
ruhla, yeniliklere ayak uydurmanizi, karmasik
durumlari yonetmenizi, elestirel dusunmenizi ve
trendleri yakalamanizi sagliyoruz.



EGITMEN

Necip Murat

PAZARLAMASYON VE
MARKETING MEETUP
KURUCUSU

Turkiye'nin Facebook tarafindan tavsiye edilen ilk gelistirici ajansi
Promoqube'da Turkiye Is Bankasi, Kuveyt Tork, Anadolu Grubu,
Galatasaray, Skoda, Doping Internet, Bridgestone, General
Electric, Johnson's Baby, Neutrogena, Aras Kargo , Isuzu gibi
bircok markanin dijital projelerini yonetti.

2015 yilinda Aktif Bank'in ve istiraklerinin (Passolig, N Kolay
Kredi, Sigortayeri, Universal Payment Transfer) sosyal
medya ve performans sureglerini organize etti. Hali hazirda
Kurucusu oldugu Pazarlamasyon.com (2011) ve Marketing
Meetup (2016) ile faaliyetine devam ediyor.

ICERIKLE PAZARLAMA

Neden Bu Dersi Almaliyim?

Bill Gates'in 1996 yilinda soyledigi ‘Icerik Kraldir' s6zu artik eskimis olsa da icerigin
onemi hala eskimedi. Hatta aksine icerisinde bulundugumuz salgin sureci icerigin ne

denli dnemli oldugunu bize bir kez daha gosterd..

Covid-19 pek cok krizi beraberinde getirse de bu krizi icerik pazarlamasi sayesinde
firsata ceviren bazi markalar surecten eskisinden daha gUclU bir sekilde cikmay:

basariyorlar diyebiliriz.

Kantar'in raporuna gore su an insanlarin %77'si icin markanin pazarlama
faaliyetlerinden ziyade markanin kendisini konusmak 6nemli. Amac odakli ve iyi icerik
olusturarak marka degeri yaratmak ozellikle bu donemde tuketiciler icin her seyden

onemli.



EGITMEN

ICERIKLE PAZARLAMA

Ufuk Utas Kimler Katilmali?

Senior Product Manager
Yemeksepeti o Sirket ve Marka Yoneticileri

o Strateji Gelistiricileri

e Pazarlama Sorumlular

e Kurumsal lletisim Sorumlulari

o Medya Planlama Departmanlari

o Dijital Kariyer Hedefleyen Ogrenciler
o Ajans Yoneticileri

o Internet Girisimcileri

e Yazilimcilar




BU EGITIM PROGRAMI iLE CEVABINI BULABILECEGINiZ SORULARDAN BIiRKAGI:

Icerik pazarlamasina giris

«Icerik pazarlamasi sizin icin neler yapabilir?
«Icerik pazarlama stratejisi nasil calisir?
Strateji ve 6lcm

-Kitlenizi tanimlama ve hedefleme

-Icerigi 6lcme ve performansi gelistirme
-Basarili planlama

«Icerik 6rnekleri

-Farkliicerik turlerini anlama

|ceriginizi gerceklestirme

-lyi bir baslik nedir?

-llgi cekici web icerigi nasil yazilir?

-SE0 igin icerigi optimize etme

Iceriginizin gorilmesi: Dijital PR

-Basin ile etkin calisma

-Farkli platformlarda igerigi basarili bir sekilde tanitma

WORKSHOP

yemek.com'dan Ufuk Utas'in brieflendirmesiyle
online bir workshop gerceklestirecegiz.



EGITIM UCRETi ve ODEME YONTEMLERI PROGRAMIN SURESI VE GUNLERI

Egitim Ucreti: 1.290 £ + KDV
Erken Kayit Ucreti: 590 £ + KDV Egitim Zoom' Uzerinden gerceklestirilecektir.

Grup Indirimi: 3 ve Uzeri grup katilimlarinda ekstra %10
indirim uygulanacak.

Prime Uyelerine: %25 indirim uygulanacak. Ders Saati |Aralik

Detayli Bilgi: https:/pazarlamasyon.com/prime/

8 Agustos Cumartesi 8 09:30-17:30
1. Taksitli Havale Yontemi
Egitim Ucreti, kurs baslayana kadar belli 6deme planiile
taksitlendirilerek odenebilir. 11 Agustos Sall 2 20:00-22:00

2. Kredi Karti ile Taksitli Odeme
3 taksit imkani bulunmaktadir.
3. Pesin Odeme

Egitim Ucretinin tamami; banka hesaplarina dogrudan
havale veya EF T yontemiyle odenebilir.




BEYMEN

ot Garanti PEGASUS

AIRLINES

R1XOS

HOTELS

& Vaillant



TESEKKURLER

Hazal Yildirnm
hazal@pazarlamasyon.com
0216 S04 88 01
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